
Geistlich lives out its 
deeply-rooted values.
Steven Kramer

Geistlich ist ein Schweizer Familienunternehmen mit Tradition seit 1851. Als weltweit führendes Unternehmen widmen wir 
uns dem Fortschritt der regenerativen Medizin. Damit wollen wir unseren Patient*innen ein Höchstmass an Lebensqualität 
ermöglichen. 

Zur Verstärkung unseres Geistlich - Teams suchen wir Sie schnellstmöglich als 

Bei Fragen steht Ihnen Frau Kerstin Berger gerne zur Verfügung, Tel. 07223 9624-43  oder E-Mail karriere@geistlich.de.
Vollständige Bewerbungsunterlagen mit Gehaltsvorstellung (bevorzugt bitte per E-Mail) an Geistlich Biomaterials, 
Schöckstraße 4, 76534 Baden-Baden.

www.geistlich.de

Clinical Science & Education Manager (m/w/d)
Baden-Baden, Vollzeit

 Ihre Aufgaben 
> �Sie betreuen und gewinnen Experten der dentalen 

Regeneration für wissenschaftliche Studien und klin-
ische Falldokumentationen

> �Unsere Vertriebs- und Marketingorganisation unterstüt-
zen Sie mit aktuellem wissenschaftlichem Knowhow 
und Kommunikationsleitfäden

> �Sie begleiten die Einführung neuer Produkte in der 
Pionierphase und sind dabei in engem Austausch mit 
den Erstanwendern

> �Unterstützung der Post Marketing Surveillance mit 
Daten aus dem Markt

> �Auf Kongressen und Workshops treten Sie als 
Repräsentant von Geistlich auf

> �	Sie schulen Mitarbeiter/innen regelmäßig zu mediz-
inischen und wissenschaftlichen Themen und bereiten 
zielgruppengerechte Trainingsmodule vor

> �	Mit unserem Headquarter in der Schweiz arbeiten Sie in 
engem Informationsaustausch zusammen

> �	Sie informieren Fachkreise zu Eigenschaften und An-
wendung unserer Produkte

> �Sie unterstützen in der Funktion als PRRC (Person 
Responsible for Regulatory Compliance) Geistlich 
Biomaterials in der Aufgabe als Authorized Representa-
tive (EU Rep)

> Sie sind Teil des lokalen Leadershipteams

Sie bringen mit
> �Universitätsabschluss mit einem naturwissenschaftli-

chen oder zahnmedizinischen Hintergrund
> �Sie haben mind. 1-2 Jahre Berufserfahrung im Vertrieb, 

Marketing, Regulatory oder in der klinischen Wissen-
schaft im Gesundheitswesen (Scientific Affairs, Medical 
Affairs, Scientific writer)

> �Sie sind ein Teamplayer und schätzen die Abteilungs-
übergreifende, interdisziplinäre Zusammenarbeit

> �Sie überzeugen durch Verbindlichkeit und Auftreten und 
können komplexe Themen strukturiert und verständlich 
darstellen

> �Sie können wirkungsvoll und überzeugend präsentieren
> �Gute englische Sprachkenntnisse
> �Reisebereitschaft und Bereitschaft zu Wochenenddiens-

ten (Messen, Kongresse)
> �Sie sind kundenorientiert und haben Gespür für unter-

nehmerische Interessen
> �Sie haben idealerweise schon Erfahrung im Umgang mit 

einem Qualitätsmanagement System 


